
Hello Everyone,

Some�mes people surprise you.  And, this morning Bob surprised me. 

We had just finished talking about “helicopter‐money” (the subject of today’s missive) when he
men�oned an interview Phil Donahue had done with economist Milton Friedman.  Bob said I should
watch it.  So, I did. 

It is from 1979; and Bob was right.  It found it fascina�ng…on several levels.

I won’t a�empt to pre‐shape your view.  But if you have �me…it takes about 45 minutes to watch…I think
you will find it edifying.

h�ps://www.youtube.com/watch?v=1EwaLys3Zak

Signed, Your It‐Is‐Hard‐To‐Imagine‐An‐Interview‐Like‐This‐Today Financial Advisor,

Greg

KKOB 04.29.2019  Helicopter Money
Bob:  So, Greg, last week you said you were going to explain the term
“helicopter‐money”.  Now, I’ve heard of helicopter moms, but not
helicopter money.
Greg:  The term helicopter money was first used in 1969, by Nobel Prize
winning economist, Milton Friedman.  He wanted to illustrate what
would happen if you printed too much money.  He said,
“Let us suppose now that one day a helicopter flies over this
community and drops an addi�onal $1,000 in bills from the sky, which
is, of course, has�ly collected by members of the community.”
Now, Bob, if thousands of dollars fell from the sky, you know what would 
happen. 
Bob:  Sure.  Prices would rise almost immediately.  Inflation.
Greg:  Exactly.  And, in some ways Friedman saw the future.  He 
envisioned a day where “unconven�onal monetary policy” (remember 
that phrase) would be needed to simulate the economy.  He saw the 
helicopter‐drop as “direct transfers to the private sector.”
Bob:  OK.  Wait.  Before you go on.  I get the fact the Fed prints money. 

https://www.youtube.com/watch?v=1EwaLys3Zak


But direct transfers to the private sector is new to me.  Is this the “giving
money to regular Joes” thing you’ve been talking about?
Greg:  It is.  But Fed Chairmen are more eloquent than I am. 
So, let’s spring forward to 2002.  Back then, Fed Chair Ben Bernanke took
helicopter‐money from the theore�cal to the prac�cal.  He was
responding to a ques�on about defla�on in Japan when he said:
“We conclude that, under a paper‐money system, a determined
government can always generate higher spending and hence posi�ve
infla�on”—
He then went on saying ‐‐‐even if it meant dropping money from
helicopters.
That earned him the nickname “Helicopter Ben.” 
And, Bob if you put Friedman and Bernanke together, you will see how
they laid out a roadmap to where we are today. 
These men predicted zero percent interest rates.  They philosophized
about the merits‐‐‐ and limits‐‐‐ to Quan�ta�ve Easing, or QE.  And a�er
2008, we did zero rates and QE.
Bob:  Sure‐‐‐but QE was just a fancy name for prin�ng $4.5 trillion to
shore up the banks.  Most of that helicopter‐money never made its way
to Main Street.
Greg:   Right.  Now, remember, the Fed really has only three levers at its
disposal.  They have an interest rate lever.  Up or down.
They have a prin�ng press lever.  More or less. 
And they have a megaphone.  “We’re going to do something ‐‐so get
ready!”  
The Fed isn’t all powerful‐‐‐ and they admit they misread QE.  That’s why
they are now talking about “makeup strategies.”
All of which brings us to the present day.
Last month, Fed Chair Jerome Powell was asked about the next
recession.  He said the Fed would have to consider “unconven�onal
monetary policy” to s�mulate the economy.
Bob:  Wait.  That’s the phrase Friedman & Bernanke used to refer to
helicopter‐money.  Right?



Bob:  Wait.  That’s the phrase Friedman & Bernanke used to refer to
helicopter‐money.  Right?
Greg:  Right.  Then Powell said he wanted to directly help the American
people.  To me, that sounds like a reference to  “direct transfers to the
private sector”‐‐‐ again, stuff both Bernanke and Friedman talked about
years ago.
And, Bob, now we have chorus of “elect me (!) in 2020 poli�cians”
offering free money.   You know, you get a $1000 per month‐‐‐whether
you work or not.  Forgiveness of student loans!  Free college educa�on
for everyone! 
These are direct transfers to the private sector.  Helicopter‐money.
What I am trying to convey is this‐‐‐‐the rules are changing.  What we
think of as permanent, usually isn’t.  And things can change fast.  Ten
years ago, who’d have dreamt of zero percent interest rates and trillions
in QE?  But those policies were implemented in months.
When the next disrup�on comes…and it will…the Fed, and our poli�cal
leaders, are telling us what to expect.  That’s not doom‐and‐gloom. 
That’s not pessimism.  It’s a recogni�on of reality…a reality they have
already an�cipated.
So, next week, let’s stay on the theme of what else helicopter‐money
could look like.  And, we’ll go across the Pacific to Japan for our answer.
Bob:  Sounds good.  Oh, before you go.  You men�oned Friedman.  There
is a great video of Friedman on the Phil Donohue shows from years ago. 
You can Google it.  Donohue was very liberal, but Friedman just shreds
him.  If you haven’t seen it, you should look at it.  It’s entertaining.  In the
mean�me, how do people reach you?
Greg:  I haven’t seen it.  Thanks for telling me about it.  I’ll look at it.  Oh,
and my number is 508‐5550, 508‐triple 5 zero.  Or, go to my website at
zane�financial.com.
By accep�ng this material, you acknowledge, understand and accept the following:
This material has been prepared at your request by Zane� Financial, LLC This material is subject to change
without no�ce. This document is for informa�on and illustra�ve purposes only. It is not, and should not,
be regarded as “investment advice” or as a “recommenda�on” regarding a course of ac�on, including
without limita�on as those terms are used in any applicable law or regula�on. This informa�on is
provided with the understanding that with respect to the material provided herein (i) Zane� Financial,
LLC is not ac�ng in a fiduciary or advisory capacity under any contract with you, or any applicable law or
regula�on, (ii) that you will make your own independent decision with respect to any course of ac�on in

http://zanettifinancial.com/


connec�on herewith, as to whether such course of ac�on is appropriate or proper based on your own
judgment and your specific circumstances and objec�ves, (iii) that you are capable of understanding and
assessing the merits of a course of ac�on and evalua�ng investment risks independently, and (iv) to the
extent you are ac�ng with respect to an ERISA plan, you are deemed to represent to Zane� Financial, LLC
that you qualify and shall be treated as an independent fiduciary for purposes of applicable regula�on.
Zane� Financial, LLC does not purport to and does not, in any fashion, provide tax, accoun�ng, actuarial,
recordkeeping, legal, broker/dealer or any related services. You should consult your advisors with respect
to these areas and the material presented herein. You may not rely on the material contained herein.
Zane� Financial, LLC shall not have any liability for any damages of any kind whatsoever rela�ng to this
material. No part of this document may be reproduced in any manner, in whole or in part, without the
wri�en permission of Zane� Financial, LLC except for your internal use. This material is being provided to
you at no cost and any fees paid by you to Zane� Financial, LLC are solely for the provision of investment
management services pursuant to a wri�en agreement. All of the foregoing statements apply regardless
of (i) whether you now currently or may in the future become a client of Zane� Financial, LLC and (ii) the
terms contained in any applicable investment management agreement or similar contract between you
and Zane� Financial, LLC.

 
 
 
 

 


